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23° Congresso Brasileir
dos Corretore

“Temos bons motivos para
sermos otimistas quanto ao futuro”.
A declaragdo foi feita por Armando
Vergilio, presidente da Fenacor,
durante a aberturado 23°Congresso
Brasileiro dos Corretores de Seguros,
realizado no Rio de Janeiro entre
os dias 10 e 12 de outubro de 2024.
Segundo ele, um dos motivos para
esse otimismo é o reconhecimento
governamental da importéncia
do mercado de seguros para a
sociedade, sendo um verdadeiro
pilar de nosso desenvolvimento
econdmico e social.

“Aproveito a presencga de
diversas autoridades — o que, por si
s6, € um indicativo de como somos
valorizados atualmente — para
elogiar o governo por essa melhor
compreensdo do que realmente
representamos. Agradego também
pela postura baseada no amplo
didlogo, que tem impactado nos
ajustes regulatérios essenciais e
necessArios para que este mercado
possa cumprir sua misséo com
maior agilidade, qualidade e
eficiéncia”, destacou.

Armando Vergilio enfatizou ainda
que, neste cendrio, os corretores
de seguros redfirmam seu papel
central no setor, proporcionando
protecdo, apoio e diversas garantias
para toda a sociedade. “Estes
profissionais altamente qualificados
asseguram que o futuro serémelhor,
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mais seguro e mais tranquilo para
todos os brasileiros”, acrescentou o
presidente da Fenacor.

Por suavez, o ministrodaFazenda,
Fernando Haddad, relembrou sua
longa relagdo com o mercado
de seguros, destacando sua
contribui¢do na criagdo da Tabela
Fipe. “N@o sei quantos politicos
tém trabalhado neste setor de
seguros, mas tenho certeza de que
minha contribuigéio como professor
universitdrio supera muitos que séo
admirados, mas que talvez ndo
tenham entregado nada durante
suas vidas publicas”, afirmou o
ministro.

O presidente da Confederagdo
Nacional das Seguradoras (CNseg),
Dyogo Oliveira, enfatizou o potencial
do mercado para contribuir com
o pais. Lucas Vergilio, presidente
da Escola de Negbcios e Seguros
(ENS), também demonstrou
otimismo, destacando que o setor
estd vivendo um momento Unico,
experimentando um ciclo virtuoso
de transformagdes nunca antes
visto. “Um conjunto de inovagodes
temmudado e continuard mudando
a forma como os negbécios em
seguros sdo conduzidos em NoOsso
pais. S&o mudangas ndo triviais,
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culturais e de novos paradigmas,
necessdrias hd muito tempo”,
ressaltou.

Em sua fala, o presidente
da Agéncia Nacional de Saude
Suplementar (ANS), Paulo Rebello
Filho, abordou a importéncia
desse segmento para a sociedade
brasileira. Os governadores do Rio
de Janeiro, Cldudio Castro, e de
Goids, Ronaldo Caiado, também
destacaram a relev@ncia do
mercado de seguros tanto para o
Brasil quanto para seus estados.

O superintendente da Susep,
Alessandro Octaviani, igualmente
ressaltou as diversas oportunidades
de negbcios que o atual cendrio
oferece para os corretores de
seguros, incluindo a protecdo
patrimonial. “A regulamentagdo
deste segmento abrird novos
mercados para os corretores”,
salientou.

Caiado aproveitou a ocasido
para sugerir um foco maior no
seguro para os produtores rurais.
“Somos o Unico pais onde ndo ha
uma cobertura adequada para o
setor agropecudrio”, lamentou o
governador.”
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Durante os trés dias do
23° Congresso Brasileiro dos
Corretores de Seguros, o evento
reuniu importantes liderangas do
setor, que discutiram tendéncias
de mercado e as constantes
transformacgdes do ecossistema.
A chamada “Sala de Negbcios”,
liderada pela ENS e também
pela Fenacor, teve como temas
“Nova Lei do Contrato de
Seguros” e “Regulamentagdo das
Mutuas: Novo Mercado, Novas
Oportunidades”.

A Nova Lei do Contrato de
Seguros traz mudancgas
significativas para o setor e
promete impactar diretamente
a relagdo entre seguradoras,
corretores e consumidores.
Aprovada recentemente, a nova
legislagdo busca modernizar as
normas que regem os contratos de
seguros no Brasil, oferecendo mais
transparéncia, segurangajuridicae
equilibrio nas relagdes contratuais.
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J& as mutuas, associagdes de
pessoas com interesses comuns
que visam garantir protec¢do,
surgem como uma alternativa
inovadora, oferecendo seguranca
juridica e novas oportunidades de
operacgdo.

A Diretora Juridica da
Confederagdo Nacional das
Seguradoras (CNseg), Glauce
Carvalhal, destacou aimportdncia
do encontro: “O evento foi
extremamente importante e
demonstra o espirito colaborativo
entre seguradoras e corretores.
Fiquei impressionada com a
quantidade de temas, painéis e
trocas de experiéncias técnicas.
O painel do qual participei foi
relevante, e discutir a nova lei
mostrou que o assunto ainda
necessita de debate até
chegarmos a uma legislagéo
harmoniosa, que beneficie o
consumidor e também favorega
o crescimento do mercado de

seguros.”

Cauby Morais, Presidente da
Forca Associativa Nacional (FAN),
também comentou: “O encontro foi
importante porque é o momento
de celebrarmos a paz. Estamos
dispostos a discutir esse novo
mercado de Protecdo Veicular. O
mercado ganha muito comisso, e
passamos a ter um ambiente de
maior cooperagdo.”

Os palestrantes mencionaram
ainda os desafios que os temas
destacados apresentam para
seguradoras e corretores, como
a necessidade de adaptar
processos internos e realizar
uma comunicagdo eficaz com
os clientes, de modo que todos
compreendam as novasrealidades
do setor. O papel dos corretores foi
enfatizado como fundamentalem
ambos os processos, pois sdo eles
os responsdveis por garantir que
os segurados estejam plenamente
cientes de seus direitos e deveres.

www.sincor-es.com.br
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Festa de Confraternizagéo do Mercado de
Seguros Capixabaem 2024

Data: 09/11/24 as13:00h

Local: Cerimonial Prime Hall no Clube dos Oficiais da PMES S
Av. Dante Michelini, 1275 - Praia de Camburi - Vitéria - ES
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PASI estreita relacionamento

com corretores no 23° Congresso

No 23° Congresso Brasileiro dos
Corretores de Seguros e da Exposeg,
realizado no Rio de Janeiro (RJ), o
PASI se destacou ao estreitar lagos
com corretores de diversas regides
do Brasil, oferecendo experiéncias
exclusivas e apresentando sua
gama de produtos que apoiam os
negbcios desses profissionais. Com
uma forte presenga no mercado, a
empresa busca entender melhor
as necessidades dos corretores e
apresentar-lhes suas solugdes.

Brener Sena, Gerente de
Marketing e Estratégia Comercial
do Seguro PASI, explicou que a
presengca da empresa no evento
permitiu “estreitar lagcos com os
corretores, compreender melhor o
mercado e captar a atengdo para
todas as solugdes que apoiam
os negbcios desses profissionais”.
Recentemente, a companhia
reajustou seu Seguro Estagidrios,
trazendo novas opgdes de planos,
coberturas e assisténcias, além de
oportunidades para os agentes.

De acordo com Vivianne
Andreazzi, gerente comercial
do Seguro PASI, participar do
congresso foi uma oportunidade
de celebrar e discutir negécios,
além de apresentar todos os
produtos da empresa. “Foi muito
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importante participar do congresso,
principalmente neste momento
em que tivemos a oportunidade
de conversar com corretores de
todo o Brasil, representando areas
comerciais de diversas regides”,
destacou a executiva. “E um
momento de agregar, unir forgas e
mostrar a diversidade de produtos
que temos, especialmente agora
com nossa nova garantidora, a
Icaty, e o fortalecimento da marca”,
acrescentou.

Segundo Giovanna Colombo,
Supervisora de Estratégia
Comercial e Exceléncia, o PASI
€ pioneiro em seguro de vida,
convencgoes coletivas, inovagdo e
seguros para estagidrios, algo que
deve ser continuamente reforcado
no mercado de seguros. Para
Nathdlia Simd&es, Supervisora de
Marketing do Seguro PASI, participar
do congresso foi essencial para a
empresa se conectar ainda mais
comos corretores, tanto os parceiros
quanto aqueles que ainda ndo
conhecem os produtos do portfélio
da empresa. As expectativas séo
elevadas: “Esses trés dias sGo muito
importantes para desenvolvermos
um relacionamento ainda melhor
com os corretores, que sdo
fundamentais para nés”.

i) @sincorespiritosanto

Brasil tem mais
Corretores ativos
em seguros de
pessods

Dados oficiais da Susep,
atualizados no dia 17 de outubro,
indicam que os seguros de
pessoas sdio o segmento com
o maior nimero de Corretores
de Seguros ativos. Séo 135.106
profissionais devidamente
registrados na autarquia para
atuarem nesse ramo.

O levantamento traz
algumas informagodes curiosas.
A principal delas & que o ramo
de seguros de danos é aquele
com o menor nidmero de
Corretores ativos: 106.540.

Essa soma é superada,
por exemplo, pelo total de
Corretores registrados e aptos
a atuarem na comercializagdo
de planos de capitalizagdo
(130.841) e até de microsseguros
(127.189).

Jdouniverso de profissionais
ativos e legalmente autorizados
a atuar no segmento de
previdéncia privada aberta é
de 133.121.

A Susep destaca que o
mesmo profissional pode
ter diversas habilitagdes
por ramos. “Isso justifica a
soma de todos os ramos ser
maior que a quantidade de
Corretores registrados”, explica
a autarquia.

Até o dia 17 de outubro
haviam 133.667 registros
ativos, sendo 77.351 pessoas
fisicas e 59.316 empresas de
Corretagem de Seguros.

Ainda de acordo com a
Susep, hé ainda 8.550 registros
temporariamente suspensos
por razdes diversos e outros
509 que foram cancelados
pelo érgédo.

https://www.linkedin.com/company/sincores/



Venda de seguros deve acompanhar a
mesma dire¢do das novas geracoes

Eduard Folch, presidente
da Allianz Seguros, foi um dos
convidados do painel “O Futuro da
Distribuigéo de Seguros no Brasil”,
promovido no ultimo sdbado
(12) durante o 23° Congresso
Brasileiro dos Corretores de

Seguros, da Fenacor. Mediada por
Armando Vergilio, presidente da
Federacgdo, a apresentagdo trouxe
um panorama das diferentes
formas de venda de seguros
pelo mundo, além de abordar
os impactos das mudancgas de
comportamento do consumidor,
pautadas principalmente pelos
avangos tecnolégicos. Outro ponto
em discussd@o foi sobre como o
setor lidard com a geragdo futura,
que é nativamente digital.
Durante a conversa, Eduard
lembrou que, no Brasil, a distribuigdo
de seguros &€ predominantemente
intermediada por corretores. Em
contrapartida, a comercializagéo
dessas solugdes em mercados
internacionais € mais diversificada
e varia conforme o tipo de produto
e regido, sendo realizada por meio
de corretores, agentes vinculados

Allianz ()

a seguradoras especificas, bancos
e até mesmo por venda direta. “No
entanto, emtodos eles hd um ponto
em comum: a conexdo pessoadl
continua sendo um elemento
central nas vendas e na avaliagdo
derisco, destacando aimportdncia
dos intermedidrios”, afirmou.
Com o comportamento
do consumidor passando por
profundas transformacgdes
e redefinindo os padrbes de
consumo em todos os mercados,
Eduard reforgou a necessidade
de as seguradoras investirem,
cada vez mais, ha experiéncia
do cliente, oferecendo ndo s6
ferramentas tecnolbégicas
e produtos sustentdveis, mas
possibilitando que acionem a
companhia pelo meio que mais
se adequa a sua necessidade.
“Hoje, contamos com diversos
canais de atendimento, como
plataformas de autoatendimento,
redes sociais, chats, além dos
contatos telefénicos, para resolver
demandas commaxima celeridade
e menor esfor¢go. Também temos o
WhatsApp, que é utilizado por mais
de 2 bilhdes de pessoas no mundo”,
disse, reforgando que, em breve,

Venda Allianz Empresarial PME e garanta até 7% de
comissdo complementar de acordo com seu segmento

e muito mais protecdo para seu cliente.

haverd uma geragdo inteira de
consumidores conhecidos como
nativos digitais. “64% das pessoas
abaixo dos 30 anos se informam
pelo TikTok. Sdo individuos que
ndo conheceram um mundo sem
computadores, tablets e celulares,
e que valorizam profundamente o
propésito, seja de uma empresa,
produto ou marca.”

Na avaliagdo do presidente
da Allianz, essa nova geragdo
deve optar pela flexibilidade,
fortalecendo a abordagem
omnichannel, além de dar
preferéncia a produtos simples e
mais individualizados. “No futuro,
a questdo ndo serd apenas como
vender, mas também o que
vender”, frisou, acrescentando
que o mercado segurador sempre
foi resiliente e adaptavel tanto
em termos de produtos quanto
em distribui¢do e relacionamento
com o consumidor. “Como um
empreendedor nato, o corretor
tem se adaptado continuamente e
continuard a fazé-lo. A distribuicdo
precisard acompanhar a mesma
direcdo dessas novas geragoes.
Teremos que considerar os
parédmetros da sociedade futura.”
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Grupo HDI marcou presenca

O Grupo HDI, um dos maiores
conglomerados seguradores
do Brasil, esteve presente no
23° Congresso Brasileiro dos
Corretores de Seguros e Exposeg,
evento organizado pela Fenacor
(Federagéo Nacional dos Corretores
de Seguros), realizado entre os
dias 10 e 12 de outubro de 2024, no
Rio de Janeiro. O congresso, um
dos mais importantes encontros
do setor de seguros no pais, teve
como tema central “O futuro da
distribuico de seguros no Brasil”,
reunindo especialistas para debater
as inovagodes e os desafios do
mercado.

Durante o evento, o Grupo
HDI marcou presenga com um
estande que refletiu as identidades
de suas marcas, HDI e Yelum —
nome adotado pela antiga Liberty
Seguros. A seguradoratambém teve
participacdo ativa nos painéis de
discussdo e contou com a presenca
de membros do comité executivo,
diretores regionais e de produtos,
que estiveram & disposi¢do no
estande para interagir com os
corretores de seguros.

No dia 11 de outubro, Igor Di Beo,
vice-presidente de Vida & RE do
Grupo HDI, foi um dos palestrantes
no painel “Transformagdo Digital
como aliada dos Corretores de

www.sincor-es.com.br
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Seguros: 0 uso de novas tecnologias
em prol do desenvolvimento do
mercado”. Di Beo discutiu o papel
das inovagdes tecnolbgicas no
fortalecimento do trabalho dos
corretores, além de como elas
podem melhorar a experiéncia dos
clientes.

J& no dia 12, Rafael Ramalho,
vice-presidente de Auto do Grupo
HDI, participou da sessdo “O
futuro do automével. E o seguro?”,
abordando as tendéncias do
mercado automotivo e seus
impactos no setor de seguros,
além das novas solugdes que
estdo sendo desenvolvidas pela
seguradora.

Além disso, Alexandre Moreira,
diretor regional de Minas Gerais,
Centro-Oeste e Rio de Janeiro
do Grupo HDI, foi entrevistado no
podcast do Grupo Al2+ no primeiro
dia do evento, onde destacou o
momento atual da empresa, com
énfase na marca Yelum, e discutiu
as principais novidades no mercado
de seguros.

Com essas iniciativas, o Grupo
HDI reafirmou seu compromisso
com a inovagdo e a evolugdo da
distribuicdo de seguros no Brasil,
buscandofortalecer o setor por meio
da digitalizacéo e da adaptagdo ds
novas tendéncias do mercado.

Seguros

que cobrem
compromisso
sdo os que
mais crescem

Dados oficiais da Susep
indicam que as modalidades
de seguros que cobrem os
compromissos financeiros
dos segurados sdo os que
mais crescem no mercado
brasileiro.

Segundo a autarquia, no
seguro prestamista - que
garante o pagamento de
empréstimos e financiamentos
em caso de morte, invalidez ou
doenga grave e desemprego
involuntdrio do segurado — a
receita acumulada até agosto
somou aproximadamente R$
13,5 bilhdes. Esse valor & 21,9%
maior o apurado No Mesmo
periodo, em 2023.

J& o fianca locaticia -
seguro que substitui o fiador
ou a caugdo e garante o
pagamento do aluguel ao
proprietario do imével e pode
ser contratado para imoéveis
residenciais ou comerciais —
gerou receita da ordem de
R$ 1,1 bilhéo nos oito primeiros
meses do ano. Essa soma é
25,7% maior que a registrada
no ramo pela Susep de janeiro
a agosto do ano passado.

H& ainda a garantia
estendida - seguro que
prolonga a garantia de fabrica
de um produto, oferecendo
coberturas semelhantes as

da garantia original — na
qual a receita acumulada
até agosto chegou préximo
a R$ 2,5 bilhées, com avango
de 12,9% em comparacdo ao
mesmo periodo de 2023.

HDI Alire

SEGUROS S€guro
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CAPEMISA lanc¢a Seguro de Vida Individual

Adaptado as reais necessidades dos brasileiros, o CAPEMISA VIVA é um produto flexivel, traz prego justo
e coberturas para imprevistos ao longo da vida

Commaisde 60 anosde atuagdo
em seguros de Vida e sendo uma
das 10 mais rentdveis empresas
independentes do pais, a CAPEMISA
Seguradora langa o CAPEMISA VIVA,
seu novo Seguro de Vida Individual.
O objetivo € ampliar o portfdlio,
criar novas oportunidades para
Corretores e atender melhor os
clientes, de acordo com o risco a
que estdo expostos.

Desenvolvido com base em
contribuicdes de Corretores
especializados, o produto otimiza
o fluxo operacional, reduzindo
o tempo de comercializagdo e
minimizando gargalos no processo
de subscrigdo. Em um cendrio pos-
pandemia, no qual preocupagdes
com a seguranga financeira s@o
frequentes, o CAPEMISA VIVA oferece
protecdo essencial. Pesquisa da
FenaPrevi/DataFolha revela que 4
em cada 10 entrevistados foram
impactados financeiramente pela
pandemia e 71% considerariam
contratar um seguro de vida para
proteger a familia. Apenas 18%
possuem seguro, sendo que muitos
o tém como beneficio da empresa
onde trabalham.

O Diretor Comercial da

AT
Corretor de Seguros,

conheca o treinamento que vai aumentar

LL o sua carteira de Clienles!
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CAPEMISA, Fabio Lessq, destaca o
momento de crescimento do setor,
motivado pelo maior interesse da
populagdo na preservagdo da
vida. Lessa reforca que o CAPEMISA
VIVA é adaptdavel ds necessidades
dos brasileiros, com precgo justo e
coberturas que oferecem suporte
em situacgdes imprevistas. Dados
da Susep mostram um aumento de
25,3% na venda de seguros de Vida
Individual até junho deste ano, em
comparagdo ao ano anterior. Fabio
acredita que o envelhecimento
da populagdo e as reformas
trabalhistas que exigem mais
tempo de atuacdo profissional
trazem & tona a necessidade de
protec¢do financeira para o futuro.
O novo seguro foi apresentado
no 23° Congresso Brasileiro dos
Corretores de Seguros, realizado
entre 10 e 12 de outubro no Rio
de Janeiro. A CAPEMISA planeja
roadshows pds-congresso para
treinar1.200 Corretores emtrés dias.
A capacitagdo inclui materiais de
comercializagdo simplificados, com
linguagem acessivel para facilitar o
didlogo com os clientes. O produto
visa complementar o portfélio da
seguradora, consolidando sua

ﬁaﬂ; (@ CAPEMISA

Inscreva-se em: 1
ou procure a CAPEMISA da sua regido,
. — — —

posi¢cdo como especialistaem Vida
e oferecendo solugées completas
aos Corretores, baseadas nas reais
necessidades dos clientes.

Com foco no cliente, o CAPEMISA
VIVA oferece flexibilidade na escolha
das coberturas, permitindo que
o segurado defina o que & mais
relevante para sua rotina. O produto
se destaca por ter a maior faixa
etdria de aceitagcdo do mercado,
com cobertura para morte (com
ou sem resgate) até 85 anos, e
menor caréncia para Invalidez
Funcional Permanente por Doenga
(IFPD), de 90 dias. Além disso,
inclui assisténcia funeral individual
extensivel a familia e coberturas
para doengas graves, Didria por
Incapacidade Temporéria (DIT)
e Didria Médico-Hospitalar e
Odontolégica (DMHO).

A flexibilidade do produto
fortalece o papel consultivo do
Corretor, que poderd orientar os
clientes sobre as coberturas mais
adequadas as suas necessidades.
O CAPEMISA VIVA também oferece
telemedicina, com teleconsultas
ilimitadas por videochamadas,
sem coparticipagdo, visando
assisténcia, prevencdo e promog¢do
da sadde.

O langamento contou com
um estande especial no 23°
Congresso Brasileiro dos Corretores
de Seguros e na Exposeg, um
espago de networking, troca de
experiéncias e apresentacdo das
altimas inovagdes e tendéncias
do setor.

Em Vitéria o langamento
aconteceu no dia 16 de outubro,
no espago anexo da Seguradora
na Praia do Canto e contou com a
presenca de corretores de seguros
e de executivos da Capemisa.

L
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Porto se destaca no 23° Congresso

Luiz Arruda, Vice-Presidente
Comercial, de Marketing, Clientes e
Dados da Porto, destacou o papel
estratégico dos corretores na
transformacdo da relagéo com o
cliente e aimporténcia dainiciativa
“Corretor Influenciador”, promovida
durante o 23° Congresso Brasileiro
dos Corretores de Seguros. Em
entrevista concedida durante o
evento, realizado pela Federagdo
Nacional dos Corretores de Seguros
(Fenacor), o executivo ressaltou
a relevancia desses profissionais
como influenciadores sociais e
detalhou as agbes da Porto para
fortalecer essa conexdo.

“Os corretores, por esséncia,
s@o grandes influenciadores da
sociedade e do comportamento
de consumo, cuidando de todos
0s nossos clientes. A Porto tem
muito orgulho de, por meio de
suas quatro empresas — Porto
Saude, Porto Servigo, Porto Bank e
Porto Seguro —, oferecer produtos
que atendem ds necessidades de
familias, mobilidade, lar e bem-
estar”, afirmou Arruda.

O executivo também destacou
a importéncia das ferramentas
digitais para que os corretores
ampliem seu alcance. “Com o
Corretor Influenciador, buscamos

exatamente isso: utilizar as
ferramentas tecnoldgicas para
alcangar cada vez mais clientes e
aprimorar o cuidado com Nnossos
produtos”, completou.

Porto Educ e estidio de
producdo de contetdo

Uma das principais iniciativas
da companhia em parceria com
os corretores é o Porto Educ,
um programa de treinamento
voltado para o desenvolvimento
de habilidades desses profissionais.
Segundo Arruda, a proposta é
capacitd-los para fortalecer
ainda mais sua atuagdo como
influenciadores. “Capacitamos
todos os nossos corretores para que
possam ampliar a influéncia que j&
exercem na sociedade”, explicou.
Além disso, o executivo destacou
a criagdo de um estudio durante
o Congresso, disponivel para que

Brasileiro dos Corretores de Seguros

os corretores produzam conteldo.
“Criamos um estldio dedicado
aos corretores, onde eles podem
agendar hordrios para gravar
podcasts, produzir contetdo e
falar sobre o que desejarem.
Tudo isso para impactar nossos
clientes, sempre com o nosso lema:
‘Todo cuidado é Porto™, afirmou.

Multiprodutos e fidelizagéo de
clientes

A empresa também incentiva
a comercializagdo de multiplos
produtos para o mesmo cliente,
0 que tem gerado resultados
expressivos. “Os corretores que
vendem multiprodutos tém
crescimento exponencial ano apos
ano. Temos observado cada vez
mais profissionais aumentando
sua receita com a Porto ao oferecer
mais solugdes para os mesmos
clientes, o que também gera maior
fidelizag&o”, destacou Luiz Arruda.

A estratégia da Porto visa
conectar o conhecimento dos
clientes aos corretores, fortalecendo
o relacionamento comercial e
proporcionando um atendimento
mais abrangente. “Essa & a nossa
forga: utilizar nossas verticais
para conectar cada vez mais o
corretor ao cliente final e, assim,
cuidar de um numero cada vez
maior de pessoas”, compartilhou o
Vice-Presidente.

Com essas agdes, a Porto
reafirma sua confianga no
papel dos corretores como
agentes fundamentais para
transformar o mercado e estreitar
o relacionamento com os
consumidores. “Os corretores ja
estdo embarcados nessa jornada,
e estamos entusiasmados com
os resultados que eles podem
alcangar”, concluiu Luiz Arruda.

PortoBank

=) PortoSeguro

E) PortoSatde

www.sincor-es.com.br

£l facebook.com/sincores

f# @sincorespiritosanto
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Tokio Marine reforca compromisso de

“A participagdo no Congresso
Brasileiro dos Corretores de
Seguros foi motivo de grande
satisfagcdo, pois nos proporcionou
a oportunidade de fortalecer
o relacionamento com nossos
parceiros de negbcios de todo
o0 pais e apresentar nossas
iniciativas em Assisténcia 24h,
bem como nossas inovagdées no
ambiente digital. Isso reflete nosso
compromisso continuo com a
exceléncia na oferta de produtos e
servigcos”, afirma Marcos Kobayashi,
Diretor Nacional de Varejo e Vida
da Tokio Marine, sobre a 23¢
edicdo do Congresso Brasileiro
dos Corretores de Seguros.

No estande da Tokio Marine,
os corretores puderam tirar fotos
e gravar videos personalizados
como parte da campanha de
midia “Fique Tranquilo, a Tokio
Marine Resolve”, langada em
junho deste ano. Além disso, a
companhia reforgou sua presenca
externa com a exibicdo da marca
em 77 painéis no aeroporto Santos
Dumont.

Os visitantes, recepcionados
por executivos da Tokio Marine,
participaram de uma atividade em

TOKIO MARINE
SEGURADORA

Qualidade e inovacdo durante Congresso

um escape room, cujo desafio era
identificar os servigos oferecidos
pela Assisténcia 24 Horas. Quem
completava o desafio ganhava
um brinde. Para dar ainda mais
destaque a esse servigo, viaturas
da Tokio Marine Assisténcia,
incluindo guinchos, pick-ups e
motos, foram expostas na entrada
do pavilh&o.

Debates e Networking — Marcos
Kobayashi, Diretor Nacional de
Varejo e Vida, participou de uma
palestra com o tema “Corretores
de Seguros: Protagonistas ou
Provedores de Solugdo”. J&G Marcelo
Goldman, Diretor Executivo de
Produtos Massificados, integrou
a discuss@o sobre “O Futuro do
Automobvel e o Seguro”.

A Tokio Marine também

promoveu diversas palestras nas
Salas de Negoécios, abordando
solugdes digitais e oportunidades
de negbcios em produtos PJ,
massificados e de vida.

Entre os palestrantes da
companhia, destacaram-se
Adilson Lavrador, Laur Diuri, Andrea
Ribeiro, Arnaldo Bechara, Keila
Farias, Sidney Cezarino, Carol Ayub,
Relze Fernandes, Tdbata Chinaglia,
Rosangela Spak e Lupercio Biscaro
Neto.

“Felicitamos a Fenacor pela
excelente organizag¢do, que
nos proporcionou uma valiosa
oportunidade para refletir sobre
o futuro do mercado segurador
e reencontrar nossos corretores
e assessorias de todo o Brasil”,
conclui Kobayashi.

Foto: site do CQCS

CORRETOR, OFERECER

- . o Seguro Vida Individual com orientacao médica
TOKIO MIARINE | online, Einstein Conecta, comega com vocé.

LINDIVIDUAL
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Quer saber mais?
Fale com seu
Gerente Comercial.

Uma Seguradora
completa para
voceé ir mais longe.

TOKIO MARINE
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Susep e juiz do STF defendem legalizacéo da
protecéo veicular em evento da OAB

A legalizagdo da atividade de
regulagcdo da Protegdo Patrimonial
Mutualista &€ fundamental para
proporcionar tranquilidade aos
consumidores desses produtos. A
afirmagdo foi feita pelo diretor de
Supervisdo Prudencial e de Resseguros
da Susep, Carlos Queiroz, ao participar,
no dia 04 de outubro, do Il Simpdsio
de Direito Associativo, realizado
pela se¢do mineira da Ordem dos
Advogados do Brasil (OAB/MG).

Apds explicar o funcionamento
dos processos de regulagdo e
supervisdo da Susep, ele destacou
alguns pontos que deverdo ser
observados pelos novos entrantes
no mercado, a partir da san¢gdo do
Projeto de Lei Complementar 519/18,

de autoria do entéo deputado Lucas
Vergilio, que estabelece regras para
a regulamentagdo das entidades
patrimoniais mutualistas. Aprovada
na Camara, a proposta tramita agora
no Senado.

Também presente ao evento,
O ministro do Supremo Tribunal
Federal (STF), Luiz Fux, ressaltou, em
sua palestra magna “Regulagdo
da Protecd@o Patrimonial Mutualista:
Legalidade, Constitucionalidade e
Investimentos no Setor”, aimporténcia
da regulamentagdo dessa atividade,
com o objetivo de “conferir seguranga
juridica aos agentes econdémicos
envolvidos”.

Os deputados federais Vinicius
de Carvalho e Reginaldo Lopes,

www.sincor-es.com.br

Kl facebook.com/sincores
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que tiveram participacdo ativa na
aprovagdo do projeto de Lucas
Vergilio, também marcaram presenca
no encontro.

Dados da Federagdo Nacional
de Seguros Gerais (FenSeg) indicam
que, até o final do ano passado,
o0 segmento de protegdo veicular
registrava 4,5 milhées de associados
no pais, o que representa pouco
mais de 20% do mercado regular de
seguros automotivos, que cobre 20
milhdes de veiculos.

O evento, organizado pela OAB-
MG, discutiu a importdncia dessa
nova lei para o mercado e para a
sociedade, abordando aspectos
legais e constitucionais, além de
analisar os desafios e oportunidades
de investimento.

Novas regras podem ser
aprovadas em 60 dias

Passado o primeiro turno das
eleicdes municipais, o Congresso
Nacional deve acelerar a votagdo
de projetos mais relevantes, visando
& aprovagdo antes do recesso
parlamentar, previsto para meados
de dezembiro. E o caso, por exemplo,
da proposta que regulamenta o
funcionamento de cooperativas de
seguro e de protegdo veicular.

O projeto, de autoria do entdo
deputado Lucas Vergilio, foi aprovado
na Cadmara no final de agosto e
seguiu para o Senado, onde aguarda
adesignacgdo de relator na Comissdo
de Constituigdo, Justica e Cidadania.
Posteriormente, serd encaminhado
para a Comissdo de Assuntos
Econdémicos.

O governo jd demonstrou interesse
na aprovagdo da proposta, uma vez
que o texto aprovado na Cdmara
estabelece que o corretor de seguros,
pessoa fisica ou juridica, “poderd
também atuar como intermedidrio
para angariar e promover contratos
de participagdo em grupo de protecéio
patrimonial mutualista”.

Outro ponto favoravel & aprovagéo
é o fato de o projeto ter passado por
longas negociagées na Camara,
resultando em um texto consensual.

Assim, muitos acreditam que a
aprovagdo ocorrerd ainda este ano,
0 que permitiria que a maior parte
das novas regras entrasse em vigor
jé em 2025.

[ https://www.linkedin.com/company/sincores/



Ha& varias versdes que explicam
a origem do brega como estilo
musical tipicamente brasileiro.
Romantismo, saudosismo ou letras
engracadas, ndo importa o estilo,
o brega sempre foi associado ao
cafona.

Ao invés de negar esse

Confraria das Quintas realiza “Baile do Cafona 2024”

estigma, os amigos da “Confraria
das Quintas” abragcam o estilo e
realizaram, no dia 05 de outubro,
na casa do membro e corretor
de seguros Ricardo Corréa (R1),
sua primeira festa do cafona, que
contou com a participagdo dos
demais membros e seus familiares.

SALA DE VISITAS

No dia 18 de outubro de 2024, o Sincor-

Acompanhado pelo superintendente da ES recebeu a visita do Gerente de Filial da
Bradesco Seguros sucursal Vitoria, Lucas Machado, SulAmérica Seguros (filial RJ, Interior e ES),
0 nosso estimado amigo Ricardo Costa, novo Anderson Esteves, acompanhado da Gestora
Superintendente da regido sudeste da referida de Vendas, Silvana Teixeira. Durante a visita,
seguradoraq, visitou o SINCOR-ES em 08/10/24. Anderson, além de apresentar a nova gestora,
Nesta oportunidade, o Presidente do Sincor-ES deu aproveitou para compartilhar informacgoes
as boas-vindas ao Ricardo por assumir sua nova sobre os investimentos da companhia em

fungdo em nosso Estado.

nosso estado.
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Café da manhéd com a Bancorbras:

No dia 03 de outubro de 2024, o
Sincor-ES e a Bancorbrds realizaram
um café da manhd que reuniu
corretores de seguros do estado. Os
executivos da Bancorbrds, Gabriel
de Vasconcellos (coordenador de
vendas) e Guilherme Zanola (gerente
de filial), trouxeram importantes
insights sobre como o consércio pode

ser utilizado como uma estratégia
inteligente de investimento. Durante
as apresentagoes, foram abordados
temas como alavancagem
patrimonial, liberagdo de capital
de giro e prdticas inovadoras que
est@o transformando o cendrio
dos negébcios, criando novas
oportunidades para os corretores.

Conexoées que geram oportunidades

Os participantes tiveram a
chance de explorar solugdes que,
além de impulsionar os negdcios,
proporcionam maior seguranga e
eficiéncia nas operacgdes didrias. O
Consércio Nacional Bancorbrds &
uma empresa sediada em Brasilia,
com mais de 41 anos de experiéncia
no mercado de consorcios.

Para aqueles que ndo puderam
comparecer ao evento, o Consoércio
Nacional Bancorbrds permanece
a disposigdo para oferecer uma
apresentacdo personalizada dessa
oportunidade Unica de parceria
comercial. Esta & uma chance
imperdivel de agregar valor ao seu
portfolio e levar sua corretora a um
novo patamar de sucesso!

“Entre em contato conosco e
descubra como podemos, juntos,
levar seu negdcio ao proximo nivel,”
afirmou Gabriel de Vasconcellos.

Mercado de seguros paga R$ 670 milhées em
indenizagdes a cada 24 horas

Dados oficiais da Susep,
divulgados nesta terga-feira
(15) indicam que o mercado
de seguros devolveu para os
segurados, de janeiro a agosto
deste ano, sob a forma de
indenizagdes, resgates e sorteios,
aproximadamente R$ 161 bilhdes,
O que representa uma média
didria da ordem de R$ 670,8
milhées, ou ainda R$ 27,9 milhdes
por hora.

Ainda de acordo com a Susep,
desse total que retornou para
a sociedade, pouco menos da
metade (48%) é referente aos
resgates no VGBL: R$ 77,4 bilhdes.

J& as indenizagdes de seguros
somaram R$ 51,6 bilhdes e os
resgates na previdéncia aberta
(sem contar o VGB) ficaram pouco
abaixo de R$ 11,2 bilhdes. Por fim, os
sorteios e resgates na capitalizagdo
chegaram a R$ 17,4 bilhées.

Em comparagdo aos oito
primeiros meses do ano passado,
houve um aumento de 5,8% da
soma devolvida para segurados
e participantes em planos de
previdéncia ou detentores de titulos
de capitalizagdo.

A Susep informou ainda que
receita do setor supervisionado
acumulada até agosto chegou a

R$ 288 bilhdes, representando
uma alta de 13,5% em relagdo ao
mesmo periodo do ano anterior.

Os segmentos de seguros de
danos e pessoas apresentaram,
sem considerar o VGBL, uma
arrecadagdo de R$ 135,9 bilhdes, o
que representa uma alta de 10,4%
em comparagdo com o mesmo
periodo do ano anterior.

OVGBLarrecadouR$16,1bilhdes
em contribuicbes somente em
agosto de 2024. Durante os oito
primeiros meses do ano, foram
R$ 121,3 bilhées arrecadados,
um montante 19,4% superior ao
mesmo periodo de 2023.

Faca Seguro com um corretor. E mais seguro!
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SEQUESTROS E CARCERE PRIVADO

A diferenca entre sequestro e carcere privado é que no primeiro a vitima
tem certa liberdade de locomocgdo. J& no cércere privado, a liberdade
e mais restrita, como ficar trancado numa casa. A pena € de até 3 anos

podendo aumentar até 5 anos se for contra menor de 18 anos, com maus
tratos ou fins lidibinosos.

PROCESSOS DO JURI

Um estudo realizado pelo Conselho Nacional de Justiga —(CNJ)- que foi
publicado em 201, mostrou que em 32,4% dos processos do juro houve
extingdo da punibilidade. J&G em 47,9% dos casos, os jurados condenaram
os acusados, e em 19.6%, houve absolvi¢éo.

JOGOS DIGITAIS

Se deseja se preparar para ingressar na érea? Fique de olho no calenddrio.
Em dezembro comeg¢a uma nova turma do curso de Desenvolvimento de
Jogos Digitais no Centro Estadual de Educagéo Técnica Vasco Coutinho
em Vila Velha. O curso, pés-médio, tem um ano e meio de duragdo e é
de graga.

CELULAR

Segundo a pesquisa TIC Educagdo 2023, o uso do celular jé é proibido em
29% da escolas no Brasil. Além disso, 9 em cada 10 escolas adotam algum
tipo de regra, como determinar hordrios e locais especificos em que o
aparelho pode ser acessado.

GRUPO EXTREMISTA HEZBOLLAH

Segundo a Agéncia Central de Inteligéncia dos Estados Unidos-(CIA)- ,
0 grupo extremista Hezbollah, aliado do Hamas , € um dos exércitos
ndo estatais mais fortemente armados do mundo e possui mais de 150
mil misseis e foguetes. Estima-se que o grupo tenha cerca de 45 mil
combatentes, sendo cerca deles em tempo integral.

SUPERBACTERIAS

Dados recentes apontam que, em 202, diretamente ou néo, cerca de 5
milhées de mortes estiveram ligadas a infecgdes resistentes.

De 2025 até 2060, as bactérias multirresistentes e antibibticos poderdo
causar cerca de 39,1 milhées de mortes atribuidas a resisténcia
antibacteriana —(RAM)- e 139 milhdées de mortes associadas a RAM. Por
ano a estimativa é de 1,91 milhées de mortes diretamente associadas a
esse problema.

ESTUDANTES BRASILEIROS VIRAM EXEMPLO PARA EDUCADORES DA
COLOMBIA

Atualmente néo existe modelo do ensino médio integral na Colémbia, e,
além disso, 0 ensino médio regular ndo é obrigatdrio. Somente quatro entre
10 estudantes colombianos chegam nessa etapa de ensino, e cerca de 3,2
milhées dos jovens do Pais nem trabalham nem estudam.

ANIMAIS DE ESTIMAgﬂO

Apesar de ndo haver Lei especifica, sobre aguarda e pensdo de animais
de estimagdo, dever de protecdo a fauna e & flora estédo no artigo 225
da Constituicéo Federal. E os maus-tratos sdo punidos no artigo 32 da Lei
9.605/1998 —(Lei de Crimes Ambientais).

Regime de
urgéncia para
votacdo da PL
dos contratos
de Seguros

O plendrio da Camara dos
Deputados aprovou, no dia 15
de outubro, o requerimento de
urgéncia para a tramitagdo
do Projeto de Lei 2597/24, que
estabelece normas gerais
para contratos de seguro
privado e revoga dispositivos
do Cédigo Civil, do Cédigo
Comercial e do Decreto-Lei
73/66.

Com a urgéncia aprovada,
a proposta serd votada
diretamente no plendario,
sem passar por comissdes,
permitindo que os relatores
apresentem pareceres orais
e a votagdo seja agilizada. O
projeto j& havia sido aprovado
pelo Senado em junho, apds
17 anos de tramita¢do na
Camara.

O texto foi resultado
de um consenso entre
especialistas do Instituto
Brasileiro de Direito do Seguro
(IBDS), representantes de
consumidores e do setor
de seguros, com apoio de
diversas entidades, como a
CNT e resseguradoras.

Agora, o projeto segue para
sangdo ou veto do presidente
da Replblica, que tem 15 dias
Uteis para decidir. Liderangas
dos Corretores de Seguros,
como Armando Vergilio,
presidente da Fenacor,
elogiaram o texto aprovado,
que incorporou as sugestdes
da categoria.

RECEBA O SEVU SEGURO DPVAT
COM RAPIDEZ E SEGURANGA?

TELEFONE DE CONTATO E WHATSAPP
(27) 99753-7982 - Ivo
e-mail: ivotadeu@gmail.com
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Jussara Vieira toma posse como Diretora de
Operacdes da Banestes Seguros

No dia 15 de outubro, a Jussara destacou sua trajetéria
consultora Jussara Gongalves profissional dentro e fora do
Vieira tomou posse como Diretora Sistema Financeiro Banestes e
de Operagdes daBanestes Seguros reconheceu aresponsabilidade de
em uma cerimoénia realizada no assumir um cargo téo estratégico.
Espago de Convivéncia Gustavo "Assumir a Diretoria de Operagdes
Nobre, localizado na sede da é um desafio significativo e uma
seguradora. grande responsabilidade. Sei da
O evento reuniu diversas importdncia desse papel para a
liderangas do Sistema Financeiro continuidade das operagdes e
Banestes, destacando a presenga estou determinada a enfrentar
de Amarildo Casagrande, Diretor- todos os desafios sempre com
presidente do Banestes, Carlos a ajuda do excelente corpo
Rafael, Diretor-presidente da técnico da Banestes Seguros,
Banestes Seguros e Rdmulo Costa, sempre buscando elevar o nivel de
Diretor de Controles Internos da exceléncia da nossa equipe e dos
seguradora. Também marcaram  servigos que oferecemos”, afirmou
presenca outros membros da Jussara.
diretoria do Banestes, diretores da Com a mudanga, a diretoria
Banescaixa, diretores da Fundagdéo da Banestes Seguros passa a
Banestes, diretores da Associagdio ser composta por Carlos Roberto
dos Gerentes doBanestes (Agebes) Rafael como Diretor-Presidente,
e os gerentes da Banestes Seguros, Jussara Gongalves Vieira como
além de familiares e amigos da Diretora de Operagées e Rdmulo
nova diretora. de Souza Costa como Diretor de
Durante seu discurso, ControlesInternos.

@ #‘ _ Aplicativo Banestes Segurado: No Espirito Santo ou em
BA .

ANESTESPS qualquer lugar do mundo, junto com vocé.

www.banestesseguros.com.br/segurado
o al: 0800 727 0030

Baixe gratuitamente 0
ou acesse:
Android 105
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Reuniao conjunta CVG-ES, Sincor-ES,
Seguradoras e mantenedores

Na reunido conjunta realizada
em outubro, entre o CVG-ES,
Sincor-ES, seguradoras parceiras
e mantenedoras do CVG-ES, foram
discutidos temas relevantes para
a categoria. Entre eles, destacou-
se a divulgagdo do movimento
nacional “Minha Vida Protegida”,
que visa conscientizar a populagdo
sobre a importdncia do seguro de
vida, além da organizagdo da 7¢
Jornada Capixaba do Seguro de
Vida, prevista para 2025.

O primeiro item da pauta foi
a apresentagdo do movimento
“Minha Vida Protegida”, conduzida
pela corretora de seguros
Renata Dariva, embaixadora do
movimento no Espirito Santo.
Renata detalhou aos presentes
o objetivo central da campanha:
ampliar o alcance da mensagem
de que o seguro de vida é essencial
para garantir o futuro das familias
brasileiras. Além disso, destacou o
esforgo para aumentar o nUmero
de embaixadores, com a meta de
impactar mais de 400 mil pessoas.
“O papel dos embaixadores &
amplificar a voz do movimento.
Eles contribuirdo, inclusive nas
redes sociais, participando de
eventos e promovendo o0 seguro

&

de vida como uma ferramenta
indispensavel”, afirmou Renata.
Os apoiadores do movimento
incluem corretoras, seguradoras,
empresas e institui¢gdes
comprometidas com a causa.
Eles tém como missdo ajudar
na promog¢do da campanha,
participando de eventos e
treinamentos, assegurando que
a mensagem do “Minha Vida
Protegida” chegue a um publico
cada vez maior. “Nosso objetivo
é transformar corretores e
profissionais do mercado em
verdadeiros embaixadores e
multiplicadores do seguro de vida.
Queremos que eles compreendam
aimportdncia desse produto para
a protegdo das familias brasileiras,

e que possam promover seus
beneficios com confiancga,
conhecimento e autenticidade”,
completou Renata.

Apobs a apresentacdo, os
presidentes do CVG-ES e do Sincor-
ES discutiram a organizagéo da 7°
Jornada Capixaba do Seguro de
Vida, abordando a escolha do
local, os orgcamentos e a data do
evento. Informou-se que os hotéis
consultados estavam preparando
orcamentos, e que ainda nesta
semana seria definido o valor
total, com a divisdo entre os
patrocinadores do evento. Além
disso, foi decidido que a jornada
serd readlizada em 15 de maio de
2025, das 13h as 18h, em um novo
formato.

O CVG-ES, tem por objetivo incentivar e desenvolver as
relagoes culturais e recreativas entre seus associados
visando a preservagado e fortalecimento das Instituicoes

de Seguro de Pessoas, Seguro Saude, Previdéncia
Privada e Capitalizacao.

Corretor, venha fazer parte do CVG-ES
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Saiba mais sobre o movimento
“Minha Vida Protegida”

Minha Vida
Proteqgida

Entendemos o seguro de
vida como uma ferramenta de
protecdo e inteligéncia financeira
bdsica, que todo brasileiro deve ter,
independente da sua classe social
e momento de vida.

Acreditamos que as empresas
e profissionais do mercado de
seguros podem ser os grandes
protagonistas da mudanca de
mentalidade em relagdo & cultura
do seguro e do planejamento
financeiro no Brasil.

O movimento nacional “Minha
Vida Protegida” estd de volta
em 2024 com a sua 2° edigdo,
reforcando sua missdo de
conscientizar os brasileiros sobre
a importéncia do seguro de vida
como uma ferramenta essencial
de protecdo e planejamento
financeiro.

De 1° de setembro a 30 de
novembro, o movimento estard
a todo vapor e tem o objetivo
de disseminar ainda mais a
importdncia do seguro de vida
e do planejamento financeiro. E
para isso, conta com a ajuda dos
corretores de seguros, corretoras,
seguradoras e outras instituicées
do mercado de seguros como
protagonistas nessa mudanga de
mentalidade.

Agora, pretendem ir ainda
mais longe com as novas metas:
capacitar 2 mil empresas e
profissionais do mercado de
seguros, realizar 60 horas de
treinamentos e oficinas, alcangar
200 mil visualizagées em videos
nas redes sociais e impactar

www.sincor-es.com.br

£l facebook.com/sincores

diretamente 2 mil
pessoas por meio de
palestras presenciais.

O objetivo é claro:
ampliar o alcance
da mensagem de
que o seguro de vida
é fundamental para
proteger o futuro das
familias brasileiras.
Alémdisso,0 movimento
busca aumentar o time
de embaixadores para
60 e, assim, alcangar
400 mil pessoas.

“Em 2024, esperamos alcangar
um ndmero ainda maior de
corretores e profissionais do
mercado como multiplicadores.
Precisamos nos movimentar,
e o ‘Minha Vida Protegida’ tem
esse objetivo: criar um incémodo
no corretor de seguros e no
profissional do mercado para que
conhegam mais sobre nossas
solugdes, produtos e o que as
seguradoras tém disponiveis.
O movimento visa preparar e
capacitar profissionais, colocando
todos no maior nivel possivel
de entendimento e abordagem
linear, para que possamos chegar
d sociedade brasileira com
informagdes importantes”, afirma
o corretor de seguros Rogério
Araudjo, um dos idealizadores do
movimento.

“Contamos também com
os lideres do nosso mercado e
profissionais envolvidos no dia a
dia da nossa politica para que
consigamos institucionalizar uma
data no calenddrio nacional, um
periodo em que toda a sociedade
fale e tenha informacgdo sobre a
importdncia do seguro de vida
na vida das pessoas”, completa
Rogério Aradijo.

Os multiplicadores do
movimentofardo o papel de aliados,
levando a mensagem adiante,
participando de treinamentos e
engajando suas redes. Corretores,
assessorias e profissionais do
mercado de seguros s@o essenciais
para educar o pUblico sobre a
importéncia do seguro de vida.

f# @sincorespiritosanto

J& os embaixadores teréo
o papel de amplificar a voz do
movimento. Inclusive nas redes
sociais, eles ajudardo a divulgar o
movimento, participar de eventos
e mostrar que o seguro de vida é
uma ferramenta indispensavel.

“Acredito que, neste ano
de 2024, potencializaremos
todo o trabalho j& realizado
anteriormente, ajudando o
mercado inteiro com informagdo
e capacitagdo, desenvolvendo
mais corretores para que
possam distribuir e multiplicar as
informag¢des adequadas numa
educacdo financeira, mostrando
a importéncia do seguro de
vida como ferramenta para
um planejamento financeiro”,
afirma Sénia Marra, uma das
embaixadoras do movimento.

“Ter um movimento com esse
objetivo faz uma diferenga enorme
na nossa sociedade, na economia
do nosso pais e no fortalecimento
da categoria dos corretores de
seguros”, finaliza Sénia Marra.

Os apoiadores s@o corretoras,
seguradoras, empresas e
instituicbes que acreditam na
causa. Eles deverdo ajudar
a promover o movimento,
participando de eventos e
treinamentos, e garantindo que
a mensagem do ‘Minha Vida
Protegida’ chegue a mais pessoas.

Quer fazer parte dessa
mudancga? Para participar do
movimento ‘Minha Vida Protegidd’,
profissionais e empresas do
mercado de seguros podem se
inscrever por meio do site oficial:
www.minhavidaprotegida.com.br.

No site, os interessados
encontram todas as informacgoées
necessdrias para se tornarem
multiplicadores ou apoiadores,
além deterem acesso aos materiais
de divulgagdo, treinamentos
e eventos. Também é possivel
acompanhar as atualizagdes
e agdes do movimento pelas
redes sociais oficiais (@
minhovidoprotegido), onde séo
divulgados os proximos eventos e
transmissdes ao vivo.

[ https://www.linkedin.com/company/sincores/



